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Le Développement commercial

Définitions
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Concurrents directs / indirects 
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Construire son offre de prestation



Comment une offre doit-elle se construire ?

Construire son offre de prestations
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1 – Réaliser l’analyse interne de la structure

Analyser
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2 - Définir ses caractéristiques propres
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5 - Vos exemples
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7.2 – Analyser l’environnement local
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8 - Analyse de l’environnement

Analyser



Définir l’offre



°

•

•

•

•

•

•

Définir l’offre



Définir l’offre



Challenger l’offre



prestation

Challenger l’offre



Des questions ?



Pour revoir les bases en activité commerciale rendez-vous 
sur Kiwi Formation pour le e-learning ! 

Pour une formation et un accompagnement personnalisé 
demandez un Module de Développement !
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